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Abstrakt:

Vernon Lomax Smith je profesorem ekonomickyeh & prava na George Mason University
a je povazovan za zakladatele experimentélni ekanddtal se jednim z prvnichtopnika
uzawenych pokus zkoumajicich fungovani trhu.fiPsvé praci se inspiroval ekonomickym
pokusem Chamberlina (obchodovéni fiktivnich kupe prodejd), ktery déle rozdil a
modifikoval. Dale se zabyval teorii indukované hogna metodou testovani vzdusnym
tunelem. Daniel Kahnemanigobi jako profesor psychologie aremych zalezitosti na
Princeton Univesity a jeho hlavnimiiposem je aplikace psychologického hlediska do
ekonomie. Spolu se svym krajanem Tverskym se zaibybkasti uvazovani a rozhodovani za
rizika a nejistoty a definovalitit typy heuristik (reprezentativni, dostupnosti aekmi).

D. Kahneman se déle zabyval prospektovou teorigraktje povazovana za hlavniho
konkurenta teorie maximalizacecekavaného uzitku. D. Kahneman se stal jednim ze
zakladatel behavioralni ekonomie.
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Nositelé Nobelovy ceny za ekonomii za rok 2002

Nobelova cena za ekonomiifipadla pro rok 2002 Danielu Kahnemanovi a Vernonu
Lomaxovi Smithovi. Oba laureati pomohli Zmit predstavu o ekonomii jako discipéinjejiz
zawry jsou vybudovany hlavnna pozorovani skutaych ekonomik. Oba také stali v 60. a
70. letech ele vyzkumu ve svych oborech, kdy se teprve psydielv ekonomice a
ekonomické laboratorni testy rozvijely.

Daniel Kahneman obdrzel ekonomickou Nobelovu ceawaglikaci poznatk psychologie

v ekonomii, zejména co secty lidského uvazovani a rozhodovani v nejistatVernon L.
Smith za prosazeni laboratornich experimigako nastroje empirické ekonomické analyzy,
zejména f studiu tiznych trznich mechanizim



VERNON LOMAX SMITH

Profesor ekonomickych ¢éd a prava na George Mason
University ve Fairfaxu, Virginia, Vernon L. Smitilse narodil
1. ledna 1927 ve &t Wichita v rodirg politicky aktivnich
rodict, ktefi mu pozdji byli dulezitou oporou a inspiraci v jeho
prvotnim zajmu o ekonomii. Domovem je mu nyni amleri
Kansas.

V roce 1949 ziskal Smith titul bak#&é v oboru elektrického
inZenyrstvi na California Institute of Technolodylagisterska
studia ekonomickyché&d ukortil v roce 1952 na University of
Kansas. Doktorat filozofie v ekonomickychédach ziskal
Vernon Smith v roce 1955 na proslulé Harvard Ursitgr

Smithova profesni kariéra ekonomataa na Purdue v roce 1955, kde také v roce 1956
provedl swij prvni ekonomicky experiment. Nejploglgi léta prozil na University of Arizona
(1975-2001), kterou v roce 2001 opustil s dalSiestiSkolegy, aby se stal profesorem prav na
Georgie Mason University ve Virginii a zalozil td@ES [1].

Lubomir Sodomka ve svéronice Nobelovych cemroku 2004 piSe,Smith Sel v ekonomii
od Sedesatych let dosud neprobadanou cestou latroia¢xperimentalni ekonomie a pat
mezi jeji zakladatele. V sedmdesatych letech déhodastoleti se stal jednim zikopniki
noveého a prudce se rozvijejiciho oboru ueaych pokus zkoumajicich fungovani trhu.
Zavedl celouradu experimentalnich metod, pro které také stanspiblehlivé normy
ekonomickych standafd Ve vlastnich experimentalnich laboratornich pchaciukazal na
dileZitost alternativy u trznich instituci, protoZeokpsy dokézal, Ze vynos‘etdvany
prodejcem @ aukci zavisi na volbdrazebni metody. Vyvinul test, ktery nazval ,testného
tunelu“. V rem ukdazal, jak je /feba no¥ zavedené alternativni trzni igoby nejprve
vyzkouSet v laboratg nez jsou zavedeny v praxi. Experimentalnim @stion teoretickych
modeli ustavil laboratorni data jako idezity nastroj ekonomické empirie &ilpizZil tak
ekonomii exaktnim fyzikaltechnickym &dam.”

Vernon Smith a jeho pfinos pro experimentalni ekonomii

V. Smithe na peatku své kariéry inspiroval experiment, ktery pmitaeckonom Eduard
Chamberlin jako saifist vyuky a kterého se Smith takésastnil. (Bastnici experimentu
smlouvali mezi sebou v parech jako prodejci a kiifgtivniho zbozi. Polovina studeinbyli
kupci, ktgi nesngli (jednu jednotku) zboZi koupit nad ditou cenou (fedem stanovenou
Chamberlinem), a druha polovina byli naopak praddjeri nesngli toto zboZzi pod ufitou
cenou prodat. Kupci a prodejci smlouvali mezi sebeuidé. Kdyz se gktery par dohodl na
cerg, ukortil svij obchod a smluvni cena se objevila na tabuli; kdgznaopak dany par
nedohodl, oba si hledali nové p#Sky pro dalSi smlouvani. To pokiavalo az do chvile, kdy
byl experimentalni trh Chamberlinem uzeaw.

Tento pokus finesl vysledek v podabvelmi nestabilni Kvky cen. Protoze tatoikka
negipominala tu, kterou bychomé¢ekavali v dokonale konkurénim prostedi, pouzival
Chamberlin tohoto z&wu k podpde zanmgieni svych pedndSek na monopolistickou
konkurenci. Vernon Smith se tento experiment rozpodnnit ve dvou dlezitych sngrech.
Zmeénil proceduru obchodovani na takovou, ktera vidggpgminala konkurefmi trzni
prostedi. Jak sam argumentoval, vigad® potvrzeni Chamberlinovych vysleilky pak



mohl spolehli¥ji odmitnout hypotézu dokonalé konkurence. Smitkétalal studeriim
moZnost poteni se z chybdhem experimentu tim, Ze zavedkolik kol obchodovani.

Smlouvaci procedura, kterou Smith pouzil, se nazgvajna oralni aukce” (v realié se
pouziva nafiklad na burze cennych papimebo komodit). Tak jako Chamberlin, Smith
rozcelil studenty na kupce a prodejce aqelil kazdému ,rezervani ceny”, které pochazely

Z urcitého statistického rozteni a zistaly soukromou informaci jednotlivycldastniki. To
Smithovi umoznilo uit pro kazdou cenu, kolik kupdy nelo teoreticky danou jednotku
zboZi koupit a kolik prodejcby ji melo prodat. Jinymi slovy, Smith dif teoretickou Kivku
nabidky a poptavky a v jejich jme‘iku naSel cenu, kterd by odpovidala teoretické
rovnovazné cenv dokonale konkureénim prostedi.

Pri dvojné oralni aukci se nabidka kaugi prodeje ohlaSuje nezavazma ostatnich
Ucastnicich pouhym zvednutim ruky a vyslovenim caeyy tak se dava najevorgmuti
nekteré z nabidek kodpci prodeje jednoho z dalSichéastniki. Ucastnici, ktei se takto
dohodnou na cefy uz v daném kole dale neobchoduji a pelya se az do chvile, kdy
nabidky jiz nevedou k uzavirani zadnych obéh&w skodeni daného kola se ihned zahdji
kolo nésledujici, v kterém vSichni prodejci majétopovou jednotku zbozZi k prodeji a vSichni
kupci maji ogt moznost jednu jednotku kougRydval s. 14, 15)

Dulezitym detailem je, Ze zadny zastniki nema pi experimentu informace, z kterych by
mohl gredem odhadnout rovnovaznou cenu na trhu — kazdpauze svoji soukromou cenu,
nad kterou nesmi koupit nebo pod kterou nesmi pr&iaith vSak dosel k vysledku, Ze ceny,
které se na tomto experimentalnim trhu vigyia jsou i v prvnim kole &sSinou velmi blizko
tem, které pedem vypdital teoreticky pro trh dokonalé konkurence, a tgegmy postup#
dale konverguiji k této teoretické rovnovaznéscenasledujiciclityrech kolech.

Tento vysledek, ktery byl v souladu s formovanim gedokonale konkuremim prostedi,
Smithe gekvapil — on samiedpokladal, Ze se potvrdi jeho pochybnosti o fuagovrhi. |
proto Smith provedl v obdobi 1956-60 mnoho variaaitento experiment a oknil ho
v mnoha smrech (nap. zavedl asymetrii v elasti¢itnabidky a poptavky, modifikoval
castén¢ pravidla obchodovani, #al pouZzivat opravdové p&mi odnény, atd.), ale vzdy
opet dospl k podobnému vysledku v souladu s konkdrém trznim prostdim. Vysledky
téchto experimerit publikoval Smith v roce 1962.

s

Nejdilezit¢jSi zmenu v designu experimentu provedl Smith spodes Charlesem Plottem
v roce 1978, kdy tito dvagdci zmenili trzni instituce a dokazali, ze jsouldzité. Utastnici
experimentu mohli &init nabidku ceny pouze jednowhHem daného kola (viedchozich
piipadech mohli &astnici ngnit své nabidky libovolé ¢asto). Vysledkem této modifikace
byla znateld pomalejSi konvergence ceny k teoretickému rovnogdiu optimu. Na tomto
piikladu zngény trznich instituci vidime jednu nespornou vyhogkonomické laborate.
Experimenty ndm umadiji zkoumat dopadaznych trznich intervenci, aniz bychom takové
zasahy provedli v praxi.

Teorie indukované hodnoty a metoda vzduSného tunelu

Jak Smith svou praci v oblasti experimentalni meftmgle @ispél k aplikovatelnosti
experimeni v praxi? Prvni problém, ktery Smith elegahpomonhl vyeSit spgiva v tom, Ze
rozhodovani o koupi a prodeji je v mnoha experireemt(stejs jako v reali¢) ovliviiovano
hodnotou potenciondlnich zislka ztrat (tj. preferencemi jednotlivce). V neformidlovingé se
timto probléemem zabyval Chamberlin, ktery argumealtaim, Ze dastnici experimentu by



meli dostat spravnou finami pobidku. Tuto myslenku vSak formalizoval az $mitjeho
teorii indukované hodnoty.

Tato metoda umdilije vnutit &astnikovi uéitou poptavkovou funkci tim, Zze ho odnime
dle ukité funkce odmin zavislé na poptavaném mnozstvi a jehccemdukovana metoda je
zaloZzena na jednoduchém konceptiedpoklada, Ze jedinec poptava na zékladkona
mezniho uzitku. Tim mu v zasaduzZzeme vnutit jakoukoliv poptavkovou funkciiglusnou
manipulaci funkce odém. Tato metoda je pouzivana od té dokraat obmen.

Zaklady spravé provedenému experimentu polozil V. Smith ve svBligaci z roku 1982, ve
které mimo jiné diskutuje roli opakovani experimerd finartnich pobidek. Fedevsim

z téchto pozdjSich metodologickych ifispivka plyne Smithovo feswdceni, Zze ekonomie
jako wda se nemusi spoléhat pouze ndropené experimenty generované realnym
ekonomickym progedim, ale mze se téz obrétit na kontrolované experimenty pié&vé

v ekonomické laborato Toho se tyka stale rozsahla debata ohie@dplikovatelnosti
vysledki laboratornich experimeint v realnych situacich, porovnatelnosti vystédk
podobnych experimefitmezi sebou a jejich robustnosti, a v neposlddd i uzitetnosti
testovani ekonomické teorie v labot@toTyto a dalSi otazky itstavaji pouzecast&né
zodpowzeny a pedevsim na nich zavisi uZiteost experimentalni ekonomie v praxi.

Smithovym nejétSim trumfem v tomto ohledu se stalo jeho testowéiuSnym tunelem.
Smith pouziva laboratgako prostedi k testovani trznich a atrich mechanisi které pro
praxi navrhuje. Tyto mechanismy jsou obvykle takmidikované, Zze nam teorie nedava
dostaten¢ presné predikce ohlednejich UsgSnosti a vyuziti. Smith je proto néjde testuje

v laboratdi na EZnych nezkuSenych subjektech (studentech) a néskeiddo laboratte
pozve odborniky v daném oboru. Opakovanim a vagaperimeni a subjeki je schopen
uréit robustnost vysledka i ukit jejich aplikovatelnost v praktické situaci. Tionprincipem
Smith giblizil experimentalni ekonomii &emu, co bychom mohli nazyvat designovou
ekonomii. Smith metodu vzduSného tunelu, pouzivaasto i Charlesem Plottem, vyuZzil pro
alokaci veejnych statk, letiStnich mist pro istani a odlety pomoci trhdizeného
pocitatovym systémem, nebo pro alternativni organizaci frielektrickou energii.

Zavér

Vernon Smith spoluzalozil experimentalni ekonomiiedkou nérou @ispél k jejimu rozvoji a
popularizaci. RedevSim diky &mu jsou vysledky experimehtpiijimany s &tSi a \&tsi
duvérou, jak akademiky, tak viadnimi institucemi. flepto Zistavarada nezodpaizenych a
kontroverznich otadzek v oblasti aplikovatelnostpesimentalnich poznaikv praxi. Mozna
praw to la experimentélni ekonomii takifazlivou disciplinou.

DANIEL KAHNEMAN

Danielu Kahnemanovi je 73 let a bydli v izraelskéet Avivu,
kde se 5. fezna 1934 narodil. 8iem druhé sstové valky Zil
ve Francii a zgt do Izraele se vrétil roku 1946. Bakiaka
studia psychologie a matematiky ukdrv roce 1954 na The
Hebrew University v Jeruzal@m Slouzil v izraelské arméd
kde zavedl systém vstupnich pohavors branci, jenz
se pouzival po desetileti. Doktorat z psycholodgska v roce
1961 na University of Kalifornia, Berkley. Od rok993 misobi
jako profesor psychologie a iegnych zalezitosti na prestizni




Princeton University. Je prvnim Izraelcem, kterskai Nobelovu cenu za ekonomii.

D. Kahneman aplikoval do ekonomie psychologick&islea a polozil tak zaklady nového
ekonomického mysleni. Ekonomie se o psychologickpekty ekonomickych model
¢i teorii téne¥f nezajimala, protoZe v prvotnim zajmu stala snamaatematizaci ekonomie,
coz ovSem slozité ekonomické procesy autiednodusuje, takZze se vyznamodchyluji
od reality. Kahneman spdie® s krajanem Amosem Tverskym, ktery zZeimv roce 1996
a ocewrni se nedozil, zjistili, Zze ekonomicka rozhodnutoyedena s éitym stuprem
nejistoty se mohou liSit od rozhodnutfedpo¥zenych kBZnymi ekonomickymi teoriemi,
hlavné modelem maximalizacetekavaného uzitku.

Uvazovani

Uvazovani je ozn&eni pro prvni f4zi rozhodovani, kdy jedinec odvezupvé poznatky
o0 dané rozhodovaci Uloze z pozrajiZ znamych. Kahneman a Tversky si z mnoha dlruh
uvazovani vybrali druh pro ekonomy asibec nejzajimagjSi, a to sice uvaZzovani tykajici
se rizika a nejistoty, neboli uvaZzovani na témataoldasti teorie prawvipodobnosti

a matematické statistiky. Tomuto okruhu témat shri€éman a Tverskyénovali predevsim
ke konci 60. let adhem 70. let.

Interpreté&ni rdmec empirickych vysledk dvojice Kahnemana a Tverského v oblasti
uvazovani tvéi v nejobecsjSi roviré pojemheuristika. Kahneman a Tversky tak ozgi
mySlenkovy postup, ktery redukuje slozité uUlohy Masti odhadovani pragdodobnosti
a predpovidani hodnot na jednodussSi uvazovaci ope€gecr® jsou tyto heuristiky velmi
uziteiné, ale gkdy mohou vést k vdznym a systematickym chybam.

Kahneman a Tversky postupnverejnili dlouhoufadu jednoduchych aipom co do vysledk
pozoruhodnych pokusa dotaznikovych S&gni, v nichZ se projevily prégsky proti iznym
zakonitostem spravného statistického uvazovaningaitan a Tversky tvrdili, Ze za vyskytem
kazdého z &hto pozorovanych préeski stoji vyuziti jedné zefiit konkrétnich heuristik,
které Kahneman a Tversky ozilajako reprezentativnostni heuristika, dostupnostni
heuristika a kotevni heuristika.

Reprezentativnostni heuristika je mySlenkovy postup,fpnémz je pravdpodobnost, Ze
objekt A nalezi do mnoziny B nebo Ze udalost A miaoal v procesu B, odhadovana podle
toho, do jaké miry A reprezentuje B, tj. do jakérymée A podoba B. Podobnost zdroje
a vysledku je jist velmi ¢asto Uzce spjata s praygbdobnosti, Ze z daného zdroje vzejde dany
vysledek, takze se jedna o heuristiku, ktera méstminé kdeny a niize byt i odhadovani
pravdEpodobnosti¢asto uziténa. Netidka je vSak prawpodobnost vysledku ovlivima
faktory, které se v podobnosti zdroje a vysledkjaknineprojevi. V takovych ffpadech
povede pouziti reprezentativnostni heuristiky kesystickym a pedvidatelnym chybam.
Dostupnostni heuristika je myslenkovy postup,fpnémz je frekvence jistého prvku nebo
pravdépodobnost udalosti odhadovana podle toho, jak shaelnvybavit si piklady nebo
vyskyty. Dostupnostni heuristika je gsv mnoha pipadech uZittnou a opodstatmou
pomickou pro odhadovani frekvence nebo pegatiobnosti, protoze fiklady vysoce
frekventovanych prvk nebo udalosti jsou naSi mysli obvykle dostiginnez giklady prvki
nebo udalosti ménfrekventovanych. Dostupnostiibladi nebo vyskyt vSak niize byt
ovlivnéna i jinymi faktory, nez je jejich skutea frekvence - a v takovychipadech bude
dostupnostni heuristika zavditi, bude davat systematicky vychylené vysledky.

Kotevni heuristika je mySlenkovy postup,ipnémz odhad hodnoty tité veliciny (nagiklad
pravdEpodobnosti) lidé ziskaji tak, Ze vyjdou &aké pa&ateini hodnoty, kterou upravéjmz
ziskaji konénou odpo¥d. Paiate&ni hodnota nebo vychozi bod mohou byt néeng
formulaci daného problému nebouze jit o vysledekéast€ného vypdtu. A uz ma
pocateni hodnota, tzv. kotva, jakykoligwod, jeji nasledna Uprava je podle Kahenmana



a Tverského obvykle nedostatd. Jinymi slovy: @izné kotvy vedou ktuznym odhadm,
které maji systematickou odchylku &am k pouZité kot¥.

Pokusy prokazujici vliv kotvy jsotasto velmi jednoduché, d&ifm preswdéiveé ukazuji silu
tohoto efektu. Nejpstji uvadknym pikladem je pokus, jehoZastnici byli nejprve rozdeni
do dvou skupin afed kazdou skupinou zvia®ylo na mist zcela nahodhvylosovanaogislo

z intervalu (0 100). Nasled& Kahneman a Tversky kazdéeh&adtnika pokusu z dané skupiny
pozadali, aby odhadl, zda je procetiienskych stat OSN tvdené africkymi staty vyssi nebo
niz8i nez ped jeho ¢ima pra¥ vylosované nahodnéislo. Nakonec ml kazdy &astnik
pokusu uvest gy skute&ny, konkrétni odhad procentdenskych stdi OSN tvdeneho
africkymi staty. Ukazalo se, Zetpnéry konkrétnich odhadv jednotlivych skupinach byly
korelovany scislem vylosovanym igd a@ima dané skupiny. Ve skugins vylosovanym
¢islem 10¢inil pramér odhadh 25; ve skupi s vylosovanyntislem 65¢inil pramér odhadh
45. Prvni otdzkaiejmé vnukla mnohym &astnikim pokusu vylosovanéislo jako kotvu,
Z niz vychazeli p tvorb¢ svého konkrétniho odhadu.

Na tento pokus navézali pagdmnozi dalSi badateléuznymi jeho variacemi, obvykle
s podobnym vysledkem.

Prospektova teorie

Prospektova teorie je povaZzovana za hlavniho kamkarv ekonomii vSeobegmpouzivaného
von Neumannova-Morgensternova modelu maximalizaekavaného uzitku. Prospektova
teorie m& wkolik z&kladnich ry8, které ji odliSuji od modelu maximalizac€ekxdvaného
uzitku, gricemz kazdy z&hto rysi sam o sob predstavuje zajimavy pdsh, ktery nize
vyswtlit nékteré jevy v ekonomii povazované za anomalie¢dilé mezi gmito rysy jsou
nésledujicii: uloha refereténiho bodu, averze ke ztéd transformace pragdodobnosti.
Refererni bod je ozn@eni pro uritou konkrétni hodnotu, s niz jsou vysledky jednath
porovnavanych alternativ srovnavany. Jedinec romijiodse v souladu s prospektovou teorii
nehodnoti alternativy/mo podle jejich vysledk ale podle toho, jak se vysledky jednotlivych
alternativ lisi od referetniho bodu. Frozenym referednim bodem je v mnohaipadech
souwasny stay jedinec v takovémsfpad u kazdé alternativy hodnoti, jakou &m pinese
oproti sowasnému stavu. Néiklad pi porovnavani mezi @dwma sazkami se jedinec
nezardruje na to, v jaké celkové situaci by se ociti\pade, Ze by zvolil tu nebo onu sazku,
ale zkouma pouzeéastky, o které by se jeho sasny celkovy majetek 2mil, tj. zkouma
vyhry. Ne#idka je vSak referemim bodem nikoli s@@asny stav, ale jiny stav - v budoucnu
ocekdvany stav (na@p vySe oden ve zvoleném zaistnani nas mve ve srovnani
s a’ekavanim baf zklamat nebo fijemre prekvapit), sotiasny primerny stav v referedni
socialni skupia (nap*. kupované byty #xeme rozliSovat podle toho, zda jsatiSv nebo
menSi nez byty obvykle vliagtg naSimi pateli), ve firme mize byt referetnim bodem
planovany vysledek (ziskie byt hodnocen podle toho, zda povede k d@applanu nebo
nikoli). (Skaepa, s. 6)

Kahneman a Tversky daqrstavy o vlivu referamiho bodu pak &lenili v ekonomii resp.

v psychofyziologii standar@n pouzivanou mySlenku klesajiciho mezniho uZitkup.res
klesajici citlivosti na dany podh Navrhli totiz hypotézu, Ze tento efekt se symo&ir
uplatiuje na ob strany od referemiho bodu. ZvySime-li tedy kladny rozdil mezi vyitem
dané alternativy a referémim bodem o jednotku, dodatey nafst uzitku jedince z této
piidané jednotky bude niz8i, nez byl dodate nafist uzitku z pedchozi pidané jednotky.
A symetricky v zaporném ifpadt: prohloubime-li zaporny rozdil mezi vysledkem dané
alternativy a referemim bodem o jednotku, doddatey pokles uZitku jedince vudledku
odebrani této jednotky bude nizsi, nez dattateokles uzitku v disledku odebranitpdchozi
jednotky. Technicky vzato to znamena, Zwhka uzitku je konkavni vpravo od refekgriho
bodu a konvexni vlevo od¢ho. Jak ale Kahneman a Tversky sami upajor uvedené



charakteristiky uzitkové funkce mohou ztracet pdatrv oblasti extrémnich hodnot (zejména
v oblasti extrémnich ztrat) wkterych dalSich specialnichtipadech.

Averze ke ztra# je oznaeni, které Kahneman a Tversky pouZzili pro své &jistze — soudl
dle fady empirickych pozorovani — ztraty (oproti refémimu bodu) se zdaji rozhodujicimu
se jedinci obvykle &Si nez zisky téhoz rozsahlechnicky vzato to znamena, Ze uZzitkova
funkce neni kolem referéniho bodu sedow soungrnd, nybrz Ze v oboru ztrat, tj. vlevo
od referetniho bodu, ma vyrazysi sklon nez v oboru zigktj. vpravo od refereimiho bodu.
Kahneman a Tversky uv§d velmi hruby konkrétni odhad tzv. koeficientu ae ke ztrat:
negijemnost ztraty ve vysik4e obvykle mozné vyvazit ziskem ve vySilgizne 2,2 *x. Tvar
uzitkoveé funkce v ramci prospektové teorie zhrubana&uje nasledujici obrazek.

Hodnotova (uzitkova) funkce u(p) v prospektovéiteor

valua
&

= outcomie
Losses Gans

Transformace prawgodobnosti nastava v prospektové teorii v tom smyst fizné mozné
vysledky jednotlivych alternativ jsou nasobeny tiikgpiimo jejich objektivnimi
pravdpodobnostmi, nybrz jejich transformacemi, které Kedhan a Tversky nazyvaji
rozhodovaci vahy, aby dali najevo, Ze tyto vahypkesahrnuji vedle pravghodobnosti takée
jiné faktory, které jedinec bere v Uvahti ydZzeni moznych vysledkednotlivych alternativ —
nag. neucitost ohled® presné hodnoty pra¥godobnosti, vyjiméné postaveni dkterych
konkrétnich hodnot pra¥godobnosti v jedincovych Gvahach apod.c&liou vlastnosti této
funkce je skuténost, Ze v oblasti nizkych prasgbdobnosti jsou rozhodovaci vahy vyssi nez
piislusné pravépodobnosti (tj. jedinec ma tendenciepaiovat moznost vyskytu velmi
neprava@podobnych udalosti), zatimco praesini a vysoké pra¥godobnosti plati opak.
V blizkosti krajnich bod (jistota a nemoZznost) je citlivost vah na&m prava@podobnosti
velika (tj. jedinec vidi porrné velky rozdil mezi nemoznosti a malou pr&vddobnosti,
resp. mezi jistotou a velkou praymbdobnosti), zatimco stejnd &ma pravépodobnosti
ve stednim pasmu ma na 2nu rozhodovaci vahy vyrazmensi vliv.

Ustredni rovnice prospektové teorie je sama oésnh pohled vcelku podobna éestni
rovnici modelu maximalizace cekavaného uzitku. Oztrae uZitkovou funkci
u a pedpokladejme, Ze jedinec porovnava alternativutérdkvede s pravipodobnosti p
k vysledku xa s pravépodobnosti p k vysledku x s alternativou B, ktera vede
s prav@podobnosti gk vysledku ya s pravédpodobnosti gk vysledku y pricemz xa x maji
navzajem op&na znaménkdnebo je jeden zéthto vysledk nula) a taktéz ya y, maji
navzajem opéna znaménka (nebo je jedenéehto vysledik nula) a p+ p.<1, g+ g.< 1.
Jedinec si podle prospektoveé teorie vybere altérnghk prav tehdy, kdyz plati

m(p,) . u(x) + 1m(p) . u(x) > m(q) - u(y) + m(q,) . u(y).

Prospektova teorie vystluje podle Kahnemana a Tverského celadlu zajimavych jey
které jsou v rozporu s tra¢chim modelem maximalizac&exavaného uzitku. Tato dvojice
se souskdila na jednoduché modelové rozhodovaci ulolkolk mélo aplikaci na realné
ekonomické jevy pouze nastinili. Hnegkalik aplikaci vSak finesly pozdji publikovanée



clanky z pera ekonaim ktei prijali prospektovou teorii jako moznou alternativuodelu
maximalizace ¢ekavaného uzitkSkaepa s.7, 8)

Zavér

Kahnemanovy vysledky vedly po svém mjecni k mnoha podétnym polemikam, vzbudily
fadu ohlag a byly a jsou inspiraci pro vyzkum dalSich psyolbla v poslednich leteatim
dal castji také ekonom. V téchto pracich se na datech z labofatoz kazdodenni praxe
¢asto potvrzuji pojmy, které zavedli Kahneman a $kgr by’ mnohé z dchto pojmi
se mvodne opiraly o pokusy, které jsou dnes uz povazovanymedodicky pekonané.
Kahneman se tak stal jednim ze zakladatlého nového a v séasnosti prudce se
rozvijejiciho od¥tvi ekonomie zvaného rgstji behavioralni ekonomie Proto Danielu
Kahnemanovi jist Nobelova cena za ekonomii prdvem naleZkoh ekonomem vlasth
nikdy nebyl.

Poznamky:

[1] ICES (Interdisciplinarni Centrum pro Ekonomickovédu) je vyzkumné centrum
a laborato, ktera se specializuje na experimentalni ekon@mjgjimz je Smithreditelem.
Cilem ICES je nabizet poradenstvi na zaklpchkticky zandienych experimeiit Sowasny
vyzkum se zabyva designem a testovanim trznich amesimi v oblastech elektrické a vodni
energie a spektralnich licenci.
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